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Jag uppskattade sirskilt att konsulten snabbt analyserade liget och

satte sig in i varje enskild sdljares behov!”

Yngve Blomstrom, Forsdljningschef, AB Sporrong

SPORRONGS SITUATION

| samband med att féretaget fick nya dgare ville man investera i kompetensutveckling
inom sdljk&ren.

VAD GJORDE SALLMA?

Sallima gick igenom hela féretagets sdljprocess och jobbade intensivt med sdljarna.

Sallma har under 6 ménader regelbundet tréinat och foljt upp féretagets sdljare i hela
sdljprocessen, planera — genomfora — folja upp sdljarbetet, i syfte att ge férutsattningar att
ta sig an de nya utmaningarna.

VAD BLEV RESULTATET?

Yngve menar att de nu kan konstatera att saljarna har blivit stérkta av denna insats och de
upplever ndgot av en nystart i deras sdéljorganisation

VI FAR RATT SAKER ATT HANDA

Kontakta oss gérna fér mer information om vad vi kan erbjuda dig och vilka férbattringar
och férandringar ett samarbete kan innebarao.

E-post: info@sallma.se

Telefon: 08-505 65 220
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